
PRACOVNÍ LIST 3: NAVRHNĚTE PODPORU PRO EXPORTÉRA

Podpora exportu a komerční diplomacie v MENA | 35–45 minut

Scénář: Středně velká firma z CEE vyrábí specializované zařízení pro chytré budovy. Chce získat zakázku v 
Saúdské Arábii. Má zkušenosti s exportem do EU, ale v regionu nemá kancelář ani stálého partnera. Potenciální 
projekt je částečně napojen na veřejný sektor a může vyžadovat místní servis a certifikaci.

Navrhněte plán veřejné podpory v maximálně šesti krocích. Zvažte zejména: informace o trhu a certifikaci; typ 
partnera nebo zákazníka; využití agentury a ambasády; veletrh, misi nebo B2G/G2G podporu; financování či 
pojištění; a to, co musí zajistit sama firma.
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