PRACOVNI LIST 3: NAVRHNETE PODPORU PRO EXPORTERA

Podpora exportu a komercni diplomacie v MENA | 35-45 minut

Scénar: Stredné velka firma z CEE vyrabi specializované zafizeni pro chytré budovy. Chce ziskat zakazku v
Saudské Arabii. M4a zkuSenosti s exportem do EU, ale v regionu nemad kanceldr ani stalého partnera. Potencidlni
projekt je ¢astetné napojen na verejny sektor a miize vyZzadovat mistni servis a certifikaci.

Navrhnéte plan vefejné podpory v maximalné Sesti krocich. ZvaZte zejména: informace o trhu a certifikaci; typ
partnera nebo zdkaznika; vyuZiti agentury a ambasady; veletrh, misi nebo B2G/G2G podporu; financovani ¢i
pojiSténi; a to, co musi zajistit sama firma.

Co doporucujete a proc?




