CVICENI 2: STEJNA SCHUZKA, CTYRI TRHY

Cil: pochopit, Ze stejny obchodni zamér muizZe vyzadovat odliSnou pfipravu podle konkrétniho trhu.
Uroven: vysoké 3kola / pokro¢ila stfedni $kola
Cas: 25-35 minut

Scénar
Firma ze stfedni a vychodni Evropy nabizi zafizeni pro energeticky Usporné budovy. Pfipravuje prvni schlizku s potencidlnim mistnim partnerem. Navrhnéte pro stejnou firmu
Ctyri varianty pripravy na schizku: pro Maroko, Egypt, Sadidskou Arabii a SAE.

Jak ziskat prvni schlzku?

Kdo by mél firmu zastupovat?

Jaky jazyk zvolit?

Jak naplanovat termin schlizky?
Jaky prostor ponechat pro budovani

vztahu?

Co po schiizce potvrdit pisemné?

Napovéda - verejné zdroje: Pro pfipravu mohou studenti vyuzit aktudlni sekce ,Kultura obchodniho jednani” na BusinessInfo.cz, informace ¢eskych ambasad a zahrani¢nich kanceléfi CzechTrade, oficidlni obchodni a
investi¢ni portaly jednotlivych zemi a dalSi aktudlni exportni privodce. Pfi praci se zdroji je vhodné porovnat vice zdrojl a ovéfit datum jejich aktualizace. UzZite¢nym dopliikovym zdrojem je také americky portél Trade.gov,
ktery pro Saudskou Arabii, SAE a Maroko nabizi sekce ,Business Travel/Business Customs” zamé&rené napfiklad na pracovni tyden, jazyk, pribéh schiizek, vztahy a obchodni zvyklosti.

Obchodni jednani v MENA - pracovni material



