PRACOVNI LIST 1: KDO MUZE FIRME POMOCI?

Podpora exportu a komercni diplomacie v MENA | 15-20 minut

Prifadte ke kazdé situaci nejvhodné&jsi typ podpory. U nékterych situaci mize byt vhodna kombinace vice néstroju.

Situace Kdo / co miiZe pomoci?

Firma nezna vhodného distributora v SAE.

Vyrobce nevi, jaké certifikace potfebuje v Saudské
Ardbii.

Firma se chce poprvé prezentovat na velkém
regiondlnim veletrhu.

Zékaznikem je statni energeticka spolecnost.

Odbératel poZaduje dlouhodobé financovani velké
zakazky.

Firma se obava rizika nezaplaceni.

Po veletrhu ma firma 40 kontaktd, ale nevi, jak je
prioritizovat a ovérit.

Ministerstvo v cilové zemi dlouhodobé nereaguje na
technicky problém firmy.

Mozni aktéFi / nastroje: exportni agentura, ambasada / ekonomicky diplomat, veletrh nebo narodni pavilon, exportni banka, exportni pojiStovna,
B2G/G2G podpora, vyhledavani a ovérovani obchodnich partnert.



